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千葉流見込み客開拓～MDRTとお客様の思い
Prospecting with the MDRT Mindset

Hiromichi
Chiba

Unrestricted

千葉博道 Hiromichi Chiba

 入社は2003年
 2006年からMDRT登録14回
 今年度MDRT日本会副会長



2008年 アクサ生命分会 副事務局長

2009年 アクサ生命分会 事務局長

2010年～2012年 アクサ生命分会 分会長

2011年～2012年 日本会 分会代表理事

2013年 日本会 指名理事 会員連絡委員（国際）

2013年 クアラルンプール・エクスペリエンス コネクションゾーン

2014年 日本会 指名理事 会員連絡副委員長（国際）

2015年 日本会 指名委員 会員連絡委員長（国際）

2016年 日本会 指名委員 大会準備委員長

2016年 バンクーバー・世界大会 講演 パネルディスカッション

2017年 日本会 筆頭執行役員 兼務 財務委員長

2018年 日本会 次席副会長

2019年 日本会 副会長

2019年 マイアミ・世界大会 講演
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役職（社内外）
JAIFAアクサ生命分会 顧問
LNASアカデミー非常勤講師
財務、資産コンサルティングチーム
ERTメンバー
ライン代表
北総沿線会 相談役
アクサベイ倶楽部 相談役
アクサランナーズクラブ会員
アクサ首都圏第五フィッシングクラブ代表
船橋JC 元会員
大山口小学校PTAおやじの会 元会長

前職は

信用金庫

転職

外で会っても

決して下を向くような人間にならないと

約束してくれ
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見込み客開拓

お願いセールスはしない

前職のお客様は3か月で枯渇

楽しい何が起こるか

わからない見込み客開拓

お会いしたお客様から宿題をもらう

その相談を解決して頂く人を探す

見込み客（保険契約のない知り合い）

2人から紹介をもらう

既契約のお客様2人から紹介をもらう

自分で2人探す
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6人の新規見込み客
その６人から6人ずつ

= 6 + 6 x 6 =
４２人

お客様のAさん

バーをやめて蕎麦屋を開業したい。

バーの経営も厳しく資金も借りられない。

蕎麦打ちの修行もしないと・・・

千葉さん、何とかしてください！

• 美食家と思われる見込み客2人に蕎麦打ち修行し

たい人がいますが、誰かそこにつながる人を紹介
してください。
 結果2人と会える。

• 既契約の方に同じ相談

 結果2人と会える。

• 自分でネット等で調べる

 結果2人と会える。
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残る課題は

• 資金

• 店舗改装業者

• 店舗

• 見込み客2人に
「仲の良い不動産会社を紹介してください」
 結果2人出る。

• 既契約者2人に
「仲の良い不動産会社を紹介してください」
 結果2人出る。

 自分でネット等で調べる
 結果2人と会える。

• 見込み客2人に
「仲の良い内装業者を紹介してください」
 結果2人出る。

• 既契約者2人に
「仲の良い内装業者を紹介してください」
 結果2人出る。

 自分でネット等で調べる
 結果2人と会える。
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• 見込み客2人に
「仲の良い銀行マンを紹介してください」
 結果2人出る。

• 既契約者2人に
「仲の良い銀行マンを紹介してください」
 結果2人出る。

 自分でネット等で調べる
 結果2人と会える。

予測不能

お客様のBさん

亡くなった母が銀座のクラブを経営していた。

衣装が1000枚あります。

そのために部屋まで借りています。

千葉さん、何とかしてください！
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• 見込み客2人に「リサイクルショップや衣服買取業
者を紹介してください」
 結果2人出る。

• 既契約者2人に「リサイクルショップや衣服買取業
者を紹介してください」
 結果2人出る。

 自分でネット等で調べる
 結果2人と会える。

いろいろな業種

様々な士業の方々

継続できない方が多い
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2005年

MDRT日本会

分会設立

私の信念

Thanks-A-Million
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