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战略专业化：帮助您构建正确实务！

Brad Elman, CLU, 
ChSNC, CLTC



战略专业化：
帮助您构建正确实务！
今日目标：

• 尽情享受！

• 为我们每个人找到正确的专业！

• 创建一个可以立即执行的“蓝图”！



战略专业化：
帮助您构建正确实务！

如何定义专业化？

•产品专业化

•规划专业化

•职业专业化



•更有趣

•更高效

•更盈利

战略专业化的七大益处：



战略专业化的七大益处：

•更容易获得转介绍

•有益于自我意识

•风险更低

•更容易树立品牌



战略专业化可能需要改变以应对
机遇和挑战

何时？注意标示！



通才？专家？偶然的通才？



专家？或许……



专家？当然！



您是偶然的通才？

“自称样样精通的人到头来却一事无成！”



样样精通的风险……



寿司——野外烧烤的困惑？



“任何事情都可以，只要你去做。”
——Joe Gandolfo

一个很好的想法并不意味着适合每一个人……

这是一个艰难的会议，因为：

所有想法都很好并且都很有效！



战略专业化：
帮助您构建正确实务！

MDRT 允许我们使用包含 8 个单词的标题……

否则这届会议将被称为：

我们想专攻什么（为什么），一旦我们弄清楚，
我们如何围绕它建立业务？



战略专业化：
帮助您构建正确实务！

发展阶段：

1. 我们一无所知……
2. 我们对少许事情知之甚少……
3. 我们对很多事情知之甚少……
4. 我们对少许事情了解很多……



Brad 的第一个专业化！

•产品专业化

•产品——行业——专业化

• 产品——行业——雇主专业化



基于投诉经验的专业化……



车间时刻！——投诉

投诉案例

名称 什么产品？ 为何这对您很重要？

1.
2.
3.



车间时刻！是否有校准？

最喜欢的产品

1.
2.
3.
最喜欢的行业

1.
2.
3.

投诉案例

1.
2.
3.
专业——演示

1.
2.
3.



最喜欢的产品
或规划

建立认证的
专业

最喜欢的行业

投诉或
成功案例

车间时刻！是否有校准？



转变我们的专业，改变我们的目标：
产品/规划/行业



利基转变……可受益的专业化



战略专业化：
帮助您构建正确实务！

如何构建业务？

• 确定我们想要做什么产品或规划 ✔
• 确定我们想从事什么行业✔

• 建立我们的专业
• 推介我们的专业
• 弄清如何进入我们的市场（营销、COIs、开发潜在客户）



• 认证——CLU、ChFC、CFP、ETC

• 向他人传授，即转介绍来源

• 撰写文章

帮助您构建正确实务！建立我们的专业……



25

以专家身份来推介自己



来自 MDRT 最好的品牌推介理念



帮助您构建正确实务！开发潜在客户



专注于您喜欢的事情！

2013 主场会议



Special Needs Life Insurance Solutions, LLC



关于两种截然不同专业的风险……
员工福利和特殊需求规划



战略专业化：
帮助您构建正确实务！



Life Insurance Special Needs Solutions, LLC



特殊需求规划认证：ChSNC



特殊需求规划认证的推介：ChSNC
“有特殊需求的人需要特殊规划
和特殊规划师。在美国，只有
不到 400 位特许特殊需求顾问
(ChSNC)。我很荣幸自己是其中
一员。如果您或您的客户需要帮
助，请联系我们。”
#clu #cfp #specialneeds #mdrt

https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=#clu
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=#cfp
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=#specialneeds
https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=#mdrt


志愿者的热情

最喜欢的产品
或规划

建立认证的
专业

最喜欢的行业

投诉或
成功案例

战略专业化：
帮助您构建正确实务！
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