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Why?
Develop
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Where?

Insurance
Agent

Financial

Planner

กา้วน าอตุสาหกรรม
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Trust Building

สรา้ง Branding
- Certificate 
- Social 

Why?
Planning
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จะไปทีไ่หน?

เราอยูท่ีไ่หน?

จะไป
ยงัไง?

Goals

Current 
Status

Action
s

30 8560

วางแผนออมเงนิ
เกษยีณ

ตอ้งการเงนิใชเ้ดอืนละ
XX,XXX

ปกป้องครอบครวั
วางแผนการศกึษา

ใหบุ้ตร
วางแผนมรดก

วางแผนการลงทุน

วางแผนบรหิารเงินสดหรอืสภาพคล่อง 3-6 

เท่าของรายจ่าย
วางแผนภาษี

อุบตัเิหตุ สุขภาพ โรครา้ยแรง บา้น/รถยนต ์

ปกป้องตนเอง
ปกป้อง

ทรพัยส์นิ

1 Relationship Management

2 Product Approach

3 Customer Needs Approach

TYPES OF SALES 

APPROACH
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Agent, Broker, Banker Financial Advisor

Products

Financial Goals
(Customer’s Needs)

Life Insurance

Fund

Stock

Saving Account

Bond

Life Insurance

Fund

Stock

Saving Account

Bond

Insurance Agent vs Financial Advisor

Products

การปิดการขาย

น าเสนอผลติภณัฑ ์
คุณสมบตัขิองผลติภณัฑ ์

ประเมนิคุณสมบตัขิองลกูคา้
คน้หาจ านวนเงนิค่าเบีย้ประกนั

ชวนคุยเร ือ่งสพัเพเหระ
สรา้งความสมัพนัธท์ีด่ี

วธิที าการตลาดแบบดัง้เดมิ
The Traditional Way of Marketing Products

น าเสนอผลติภณัฑ ์
คุณสมบตัิของผลติภณัฑ ์

วธิที าการตลาดแบบใหม่ ทีเ่หมาะสมส าหรบัวชิาชพี ผลติภณัฑ ์และบรกิารของเรา
The New and Appropriate Way of Marketing our Profession, Products and Services

สรา้งความสมัพนัธท์ีด่ี

รูจ้กัลกูคา้ของคุณผ่านกระบวนการคน้หาขอ้มูล
ระบุเป้าหมายและขอ้กงัวล

จดัล าดบัความส าคญัของเป้าหมาย

การส ารวจทางเลอืก
การออกแบบแผนการเงนิ

การใหค้ าแนะน า
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Basic Liquidity
(ส ารองสภาพคลอ่ง)

Risk Transfer
(โอนยา้ยความเสีย่ง)

Financial Planning
(วางแผนการเงนิ)

Investment
(ลงทนุ)

Wealth Distribution
(สง่มอบมรดก)

3-6 เท่าของรายจ่ายต่อเดอืน - คุม้ครองค่าความสามารถ
- คุม้ครองค่ารกัษาพยาบาล
- คุม้ครองชดเชยรายได ้
- คุม้ครองค่าชดเชยโรครา้ยแรง

Long-term
- เกษียณอายุ
- ทุนการศกึษา

Short-term
ซือ้บา้น -
ซือ้รถ -

แต่งงาน -
ท่องเทีย่ว -

• เงนิฝากออม
ทรพัย ์

• กองทนุรวม
ตลาดเงนิ

• ประกนัชวีติ
• ประกนัสขุภาพ
• ประกนัอบุตัิเหตุ
• Unit-linked
• ประกนัทรพัยส์นิ

• กองทนุรวม
• PVD
• RMF LTF 
กบข.

• Unit-linked
• Annuity
• ประกนัสะสม
ทรพัย ์

• บญัชเีงนิฝาก

• ประกนัชวีติ
• Unit-linked

• หุน้รายตวั
• กองทนุรวม
• ทองค า
• น ้ามนั
• อนุพนัธ ์
• อสงัหารมิทรพัย ์
• ธรุกิจสว่นตวั

Wealth Creation

Investment
(ลงทุน)

สรา้ง ความมั่งคั่ง ดว้ย “การออม”

Wealth Protection
ปกป้อง ความมั่งคั่ง ดว้ย “ประกนั”

Wealth Accumulation
สะสม ความมั่งคั่ง ดว้ย “การลงทนุ”

Wealth Distribution
สง่ต่อ ความมั่งคั่ง ดว้ย “การวางแผนมรดก”

ความส าเรจ็ของตวัแทน
คอื…ยอดขาย

ความส าเรจ็ของ

นักวางแผนการเงนิ
คอื…การท าใหลู้กคา้

บรรลเุป้าหมายทางการเงนิ
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Let’s start
PLANNING

Engagement สรา้งความสมัพนัธ ์ เพือ่สรา้งความเช ือ่ถอื

Gathering รวบรวมขอ้มูลและเป้าหมายทางการเงิน

Accumulate วเิคราะหแ์ละประเมนิสถานภาพทางการเงนิ

Recommend จดัท าและน าเสนอทางเลอืกของแผนการเงนิ

Implement ลงมอืปฏบิตัติามแผนการเงิน

E

G

A

R

I

Monitoring การทบทวนและตรวจสอบM

กระบวนการวางแผนการเงิน

MIRAGE

Specific ชดัเจน รูว้่าตอ้งการอะไร

Measurable วดัผลได ้ ใกลเ้ป้าหมายหรอืยงั

Achievable ท าส าเรจ็ได ้ รูว้า่จะท าอย่างไรใหบ้รรลเุป้าหมาย

Realistic สามารถบรรลผุลได ้ ตัง้เป้าหมายอย่างสมเหตุสมผล

Time-bound มกี าหนดเวลาทีช่ดัเจน แน่นอน

S

M

A

R

T

เป้าหมายทางการเงินทีด่ ี

SMART
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งบการเงินส่วนบุคคล
Personal Financial 

Statement

งบการเงนิสว่นบคุคล
(Personal Financial Statement)

สนิทรพัย ์
(Assets)

หนีส้นิ
(Debts)

เงนิสด/สิง่เทยีบเทา่
เงนิสด

(Cash/Cash 
Equivalents)

หนีส้นิระยะสัน้
(Short-term Debts)

สนิทรพัยล์งทุน
(Investment 

Assets)

หนีส้นิระยะยาว
(Long-term Debts)

สนิทรพัยส์่วนตวั
(Personal Assets)

ความมั่งคัง่สุทธิ
(Net Worth)

สนิทรพัยร์วม
(Total Asset)

หนีส้นิรวม (Total Debt)
+ Net Worth

รายได ้ (Cash Inflows)

รายจ่าย (Cash Outflows)

รายจ่ายประจ า (Fixed Expenses)

รายจ่ายผนัแปร (Variable 
Expenses)

กระแสเงนิสดคงเหลอื
(Net Cashflow / Surplus)

งบดลุ (Personal Balance Sheet) งบกระแสเงนิสด (Personal Statement of Cash Flow)

อตัราส่วนสภาพคล่อง

Basic Liquidity Ratio = = 3-6 
เดอืน

Stand by Liquidity Ratio = > 6 เดอืน

Liquidity Asset to Net Worth Ratio = ~ 15%

อตัราส่วนการออม Saving Ratio = => 10%

อตัราส่วนการลงทุน Investment Asset to Net Worth Ratio = => 50%

อตัราส่วนทรพัยส์นิตอ่
หนี้สนิ

Debt to Asset Ratio = =< 50%

Solvency Ratio = => 50%

อตัราส่วนความสามารถ
ในการช าระหนี้

Debt Service Ratio = =< 35%

Non-mortgage Debt Service Ratio = < 15%

ตัง้ใจออม + 
SurplusGross 
Income

Cash/Cash Equivalents
Monthly Expenses

Liquid Investment 
Assets

Monthly Expenses
Cash/Cash 
Equivalents
Net Worth

Total Invest. 
Asset

Net Worth

Total Debt
Total Asset

Net Worth
Total Asset

ผ่อน1+ผ่อน2+ผอ่น3+...
Total Annual Take-Home Income

ผ่อน3+ผ่อน4 (หนี้ดอกเบีย้แพง)
Total Annual Take-Home Income

CF,BS

CF,BS

BS

CF

BS

BS

BS

CF

CF

อตัราส่วนทางการเงินสว่นบคุคล (Personal Financial Ratios)
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Income Protection

วธิคี านวณ
“ทุนประกนัชวีติทีเ่หมาะสม”
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คุณโจ ้ อายุ 30 ปี
• รายไดห้ลงัหกัภาษีและคา่ใชจ้า่ยส่วนตวัปีละ

1,200,000 บาท

• มรีายจา่ยประจ า 50,000 บาท/เดอืน
• ตัง้เป้าเกษียณอายุตอน 60 ปี
• คาดหวงัผลตอบแทนจากการลงทุนหลงัหกัภาษี

6%
• มีเงนิออมและทรพัยส์นิทีม่ีสภาพคล่อง

2,000,000 บาท
• มีภาระหนี้ (ไม่มีประกนั) 3,000,000 บาท
• คา่ใชจ้า่ยในการศกึษาของบุตรจนจบปรญิญา
โท (อกี 23 ปีขา้งหนา้) 6,800,000
บาท

• อตัราเงนิเฟ้อ 4%

CASE STUDY

Rule of Thumb
การประมาณการทุนประกนัชวีติทีง่่ายทีส่ดุ แต่น่าเช ือ่ถอืนอ้ยทีส่ดุ

วธินีีจ้ะก าหนดทุนประกนัชวีติทีเ่หมาะสมอยู่ที่ 5 เท่า ของรายไดร้วมต่อปี

ขอ้จ ากดั
• ไมไ่ดค้ านึงถงึอายุของลกูคา้

• ไมไ่ดค้ านึงถงึทรพัยส์นิของลกูคา้ทีม่เีพือ่ชดเชยความ

เสีย่งดงักลา่ว

• ไมไ่ดน้ าความจ าเป็นของลกูคา้ซึง่มหีลากหลายเขา้

มารว่มพจิารณา

AGEASSETNEED

รายไดห้ลงัหกัภาษีและ
คชจ ส่วนตวั

1,200,000 บาท/
ปี

โจค้รบั
อายุ

30 ปี
นะครบั

จากขอ้มลูขา้งตน้
ทุนประกนัชวีติทีเ่หมาะสมค านวณดว้ยวธิี “ Rule of Thumb ”

= 1,200,000 x 5 เท่า ของรายได ้

จะไดทุ้นประกนัชวีติทีเ่หมาะสม = 6,000,000 บาท
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Needs Approach
การประมาณทุนประกนัชวีติจากความตอ้งการทางการเงนิ

ทีจ่ าเป็นของครอบครวัโดยตรงเมือ่ผูม้รีายไดห้ลกัเสยีชวีติไป

เงินทุนคุม้ครองภาระหนี้สนิ เงินทุนคุม้ครองรายไดช้ว่งปรบัตวั

เงินทุนค่าใชจ้่ายส าหรบัครอบครวั
และผูอ้ยู่ในอุปการะ

เงินทุนคุม้ครองการศกึษาบุตร

ภาระหนี ้

3,000,000 บาท

ค่าใชจ้า่ยประจ า

50,000 บาท/เดอืน

ทนุการศกึษา

เพือ่ใหบุ้ตรเรยีนจนจบ
ปรญิญาโทในอกี 23 
ปีขา้งหนา้ เป็นเงนิ

จ านวน 6,800,000
บาท

คุม้ครองค่าใชจ้า่ย

ใชเ้วลาทีบุ่ตรเรยีนจบ
คอื 23 ปี

เงนิออมและทรพัยส์นิ

2,000,000 บาท

โจค้รบั
อายุ 30
ปี นะ
ครบั

เงินทุนเพื่อคุม้ครองภาระหนี้สนิ จ านวน 3,000,000 บาท
เงินทุนเพื่อเป็นค่าใชจ้่ายส าหรบัการศกึษาของบุตร จ านวน 6,800,000 บาท

เงินทุนเพื่อคุม้ครองค่าใชจ้่ายของครอบครวัจ านวน 23 ปี

ก าหนดใหอ้ตัราเงนิเฟ้อเท่ากบั 4% ต่อปี
อตัราผลตอบแทนคาดหวงัจากการลงทุนหลงัหกัภาษี 6% ต่อปี

สามารถค านวณทุนประกนัชวีติส าหรบันายโจไ้ดด้งันี้

คา่ใชจ้่ายของครอบครวัตอ่ปี (50,000 x 12) 600,000 บาท

ระยะเวลาทีต่อ้งการความคุม้ครอง 23 ปี

อตัราเงินเฟ้อ 4% ตอ่ปี

อตัราผลตอบแทนคาดหวงัจากการลงทนุหลงั

หกัภาษี
6% ตอ่ปี

อตัราผลตอบแทนคาดหวงัจากการลงทนุหลงั

หกัภาษี
ปรบัลดดว้ยเงินเฟ้อ

1.9230% ตอ่ปี

จากขอ้มูลขา้งตน้PMT=600,000  i=1.9230  
n=23  จะได ้PV =

11,280,95
2
บาท

ค านวณทุนประกนัชวีติทีเ่หมาะสมของโจ้

คุม้ครองภาระหนี้สนิ 3,000,000 บาท

คุม้ครองทุนการศกึษาบุตร 6,800,000 บาท

คุม้ครองคา่ใชจ้่ายประจ าของครอบครวัเป็น

เวลา 23 ปี

11,280,95

2
บาท

ลบ เงินออมและทรพัยส์นิ
-

2,000,000
บาท

ทุนประกนัชวีติทีเ่หมาะสมของโจ ้=
19,080,

952
บา
ท
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Financial Report

Personal 
Balance 
Sheet

Personal 
Statement of 
Cash Flow
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Personal 
Financial 

Ratios

Retirement 

Planning

Tax Planning
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Education 

Planning

Income Protection
Planning

Insurance 

Planning



7/30/2019

15


	Piyamapornchai, Supakarn
	Piyamapornchai, Supakarn FINAL

